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                        پر کردن این فیلد الزامیست.


                    

                

                
                    
                        سمت
                        انتخاب کنید
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سایر


                        انتخاب این فیلد الزامیست.

                    

                

                
                    
                         آدرس سایت (اختیاری)
                        
                    

                    
                        نام شرکت
                        
                        پر کردن این فیلد الزامیست.

                    

                

                
                    
                        تعداد پرسنل شرکت خود را انتخاب کنید:
                    

                    
                        
                            
                            فقط خودم
                        

                        
                            
                            2-5
                        

                        
                            
                            6-10
                        

                        
                            
                            11-50
                        

                        
                            
                            +50
                        

                    

                    
                        تعداد پرسنل
                        انتخاب کنید
فقط خودم
2-5
6-10
11-50
+50


                    

                

                
                    مرحله قبل
                    مرحله بعد
                

                            


            
                
                    
                        
                            
                                لینک دانلود “روانشناسی فروش (PDF)” به ایمیل شما ارسال شد.
                            

                            




                            بازگشت به صفحه اصلی
                        

                    

                

            

        

    

    
        ×
    






                


        
        
            
                
                    




                 

            

        

    



     
        
            
                با دیدار  در کمتر از یک ساعت کارخانه فروشتان را بسازید.

                
                    رایگان امتحان کنید
                    

                    کارخانه فروش چیست؟
                

            

        


        
            




            

        

    

    
        
            
                
                    
                        




                    

                    
                        با دیدار هوشمندانه تر،سریعتر و بیشتر بفروشید
                    

                    
                        




                    


                    




                    

                    
                        




                        





                        





                    


                

                
                    درباره دیدار

                    	درباره ما
	تعرفه
	تماس با ما
	همکاری در فروش
	قوانین و مقررات



                

                
                    ویژگی ها

                    	ابزارهای تولید فرصت/سرنخ
	کاریز فروش و مدیریت فرصتها با سایر سرورها
	مدیریت پروژهها و فرآیندهای پس از فروش
	بانک اطلاعاتی مشتریان
	مدیریت فعالیتها
	همکاری افراد و تیمها
	گزارشات و داشبوردها
	شخصیسازی و سفارشیسازی
	ارسال پیام به مشتریان
	امنیت،کنترل و سطوح دسترسی
	اپلیکیشن موبایل
	اتصال و یکپارچگی با سایر سرویسها



                

                
                    دانشگاه دیدار

                    	CRM چیست؟
	آموزش فروش
	رضایت مشتری
	تکنیک
                                های فروش
	آموزش
                                بازاریابی
	فروش تلفنی
	سوگیری شناختی در فروش
                        
	شاخص های عملکردی
                                در فروش
	روانشناسی فروش
	ساخت
                                تیم فروش


                

                
                    

                    	آموزش
                                افزایش فروش
	راهکارهای جذب و
                                افزایش مشتری
	بهبود
                                خدمات مشتریان
	همه چیز درباره
                                مشتری
	طراحی پورسانت
	کوچینگ
	برندینگ
	فروش چیست
	آموزش CRM
	اصول ارتباط با مشتری


                

                
                    
                        
                                    
درباره دیدار
                                     
                        

                        
                            	درباره ما
	تعرفه
	تماس با ما
	همکاری در فروش
	قوانین و مقررات


                        


                        
                            
                                        ویژگی ها
                             
                        


                        
                            	ابزارهای تولید فرصت/سرنخ
	کاریز فروش و مدیریت فرصتها با سایر سرورها
	مدیریت پروژهها و فرآیندهای پس از فروش
	بانک اطلاعاتی مشتریان
	مدیریت فعالیتها
	همکاری افراد و تیمها
	گزارشات و داشبوردها
	شخصیسازی و سفارشیسازی
	ارسال پیام به مشتریان
	امنیت،کنترل و سطوح دسترسی
	اپلیکیشن موبایل
	اتصال و یکپارچگی با سایر سرویسها


                        

                        
                                    
دانشگاه دیدار
                                     
                        


                        

                            	صفحه اصلی
	CRM چیست؟
	آموزش فروش
	رضایت مشتری
                                
	تکنیک های فروش
	آموزش
                                        بازاریابی
	فروش تلفنی
	سوگیری شناختی در
                                        فروش
	شاخص های
                                        عملکردی در فروش
	روانشناسی
                                        فروش
	ساخت تیم فروش
	آموزش
                                        افزایش فروش
	راهکارهای جذب
                                        و افزایش مشتری
	بهبود خدمات مشتریان
	همه چیز درباره
                                        مشتری
	طراحی
                                        پورسانت
	کوچینگ
	برندینگ
	فروش چیست
	آموزش CRM
	
                                    اصول ارتباط با مشتری


                        

                    

                

            


            
                
                    
                        تمام حقوق مادی و معنوی این وبسایت متعلق به شرکت ابر رایانش دیدار میباشد و استفاده
                        از مطالب
                        با
                        ذکر
                        منبع بلامانع است.
                    

                

            

        

    


       
        		
		
			
			
			
		
		
		
			
				
				
			
		

		






			
			
