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                        نام
                        
                        پر کردن این فیلد الزامیست.


                    


                    
                         نام خانوادگی
                        
                        پر کردن این فیلد الزامیست.


                    

                

                
                    لطفا اطلاعات خود را به دقت وارد نمایید، چون این فایل ارزشمند به اطلاعات
                        شما
                        ارسال میشود.
                    

                    
                        ایمیل
                        
                        ایمیل نامعتبر است.


                    


                    
                        شماره تماس
                        
                        پر کردن این فیلد الزامیست.


                    

                

                
                    
                        سمت
                        انتخاب کنید
مدیریت کسبوکار
مارکتینگ
فروش
منابع انسانی
موفقیت مشتری
روابط عمومی
مالی
پشتیبانی و خدمات مشتریان
سایر


                        انتخاب این فیلد الزامیست.
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                        تعداد پرسنل شرکت خود را انتخاب کنید:
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                            2-5
                        

                        
                            
                            6-10
                        

                        
                            
                            11-50
                        

                        
                            
                            +50
                        

                    

                    
                        تعداد پرسنل
                        انتخاب کنید
فقط خودم
2-5
6-10
11-50
+50
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                    مرحله بعد
                

                            


            
                
                    
                        
                            
                                لینک دانلود “واقعیتهای جدید کسبوکار (PDF)” به ایمیل شما ارسال شد.
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                    بخشی از مقدمه کتاب

ما حرفهای تازهای در مورد ایجاد، مدیریت و رشد کسبوکارها داریم. البته این حرفها بر پایه تئوریهای علمی نیست، بلکه نشات گرفته از تجربه ۱۰ ساله ما در کسبوکارمان است. شرکت ما شرکتی کوچک است و کارش تولید نرمافزار برای شرکتها و گروهها است. شاید برای شما جالب باشد که بیش از ۳ میلیون نفر در جای جای دنیا از نرم افزارهای ما استفاده میکنند. کار ما در زمینه طراحی وب سایت با ۳ نفر در سال ۱۹۹۹ شروع شد. در سال ۲۰۰۴ زمانی که از نرمافزار مدیریت پروژه مورد استفادهمان خسته شدیم، تصمیم گرفتیم نیاز واقعیمان را خودمان تولید کنیم. به همین دلیل ساده Basecamp متولد شد!

 

وقتی این نرمافزار را به دوستان و همکارانمان نشان دادیم، آنها گفتند ما هم دقیقاً چنین نرمافزاری برای شرکتمان نیاز داریم! ۵ سال بعد این نرمافزار به سودآوری سالیانه چند میلیون دلاری رسید. اکنون شرکت ما نرمافزارهای دیگری هم تولید می کند که در سراسر جهان از آنها استفاده میشود. Highrise, Backpack, Campfire و فریم ورک متن باز ruby on rails، نمونههایی از این نرمافزارها هستند. برخی تصور میکنند شرکت ما اکنون یک شرکت عریض و طویل با نیروهای زیاد و هزینههای گزاف است. درحالیکه اصلا اینطور نیست. ما کوچک (یک شرکت ۱۶ نفره)، کم هزینه و پردرآمد هستیم.





 
 

خیلیها باورهای ما را باور ندارند! آنها به دیگران توصیه میکنند که توصیههای ما را جدی نگیرند! حتی برخی ما را بیمسئولیت، متوهم و غیر حرفهای خطاب می کنند! آنها فکر میکنند برای موفق کردن یک کسبوکار به جلسات متمادی، بودجههای آنچنانی، هیئت مدیره، تبلیغات، تیم فروش و دهها پارامتر دیگر نیاز است.

 

حرف ما اما این است که: آنها اشتباه می کنند و ما این را ثابت خواهیم کرد.

                

            

        

    



     
        
            
                با دیدار  در کمتر از یک ساعت کارخانه فروشتان را بسازید.
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                        با دیدار هوشمندانه تر،سریعتر و بیشتر بفروشید
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                        تمام حقوق مادی و معنوی این وبسایت متعلق به شرکت ابر رایانش دیدار میباشد و استفاده
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